hypnotischer WortZauber®

U B U N G E N die Kunst der Verkaufsrethorik

Verborgene Vorannahmen - der Wahrnehmung

Ubung 1

Mit welcher Form der Unterstellungen haben wir es hier zu tun?

1.) Ist Ihnen bewusst, wie erfolgreich Sie bereits sind?

2.) Haben Sie schon bemerkt, wie viele Vorteile Sie davon haben?

3.) Ahnen Sie, um wieviel mehr Ihr Umsatz mit hypnotischen Wortzauber steigen
wird?

4.) Wissen Sie schon, dass Sie mit diesem Sprachmuster Ihren Verkauf ankurbeln?

5.) Auf die mehr Leistungen unseres Service wollen wir jetzt gar nicht hin-
weisen, weil Ihnen der sicher schon beim Besuch unserer Badausstel-
lung aufgefallen ist.
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Ubung 2

Erganzen Sie die Satze!

1.) Ist lIhnen bewusst, wie

2.) Haben Sie schon bemerkt,

3.) Ahnen Sie, um wieviel

4.) Wissen Sie schon,
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Erganzen Sie die Satze!

5.) Wann denken Sie, werden Sie bereit sein,

6.) Kénnen Sie sich vorstellen, dieser Herausforderung in Zukunft mit

7.) Kbnnen sie sich vorstellen, jetzt lhre Augen zu schliefen und in lhren Gedanken

8.) Kénnen Sie sich vorstellen,
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Erganzen Sie die Satze!

9.) Wann denken Sie, werden Sie bereit sein, mit gutem Gefiihle

Ubung 3
Bilden Sie mit jedem Wort einen Satz aus lhrem Business.

ahnen:

abwagen:

bemerken:
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bewirken:

Bewusst werden:

denken:

erfassen:
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erkennen:

erleben:

fragen:

in Betracht ziehen:
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messen:

realisieren:

verstehen:

wahrnehmen:
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wissen:

Ubung 4

Ergdnzen Sie die Fragen und verpacken Sie in ihnen eine verborgene Vorannahme.

Wussten Sie

Haben Sie

Konnen Sie
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Wer

Was

Wann

Welcher
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